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DLACZEGO PORADNIK?

Poradnik powinien by¢ w miare krotki.

W swojej idei ma dostarcza¢ konkretne rozwigzania, przyktady, ujawnia¢ mecha-
nizmy, objasnia¢ zasady, ma by¢ czyms$ w rodzaju skrzynki narzgdziowej, czyli prak-
tyczny i gotowy do uzycia.

Dobrze, aby tresci byty ciekawe 1 inspirujace, poniewaz wtedy czyta si¢ go z przy-
jemnoscia.

Czy spetilismy te oczekiwania?

W naszym (oczywiscie subiektywnym) odczuciu — tak. Jednak to Ty, Czytelniku,
zdecydujesz, co o nim sadzic. I to jest chyba jeden z niewielu przypadkéw tak rozumia-
nej ,,sprawiedliwosci”.

To takze Ty zdecydujesz, czy w nicodleglej przysztosci kupisz nasz nastgpny
poradnik.

Bardzo wazne — pojawiajacy si¢ akronim JZN oznacza Jezyk Zrecznie Niejasny.

Krotko o naszych intencjach w czasie pisania tego poradnika

Wplywamy na innych, aby zdoby¢ lub utrzymac posiadang wtadz¢. Witadza bowiem,
niezaleznie od obszaréw, ktore kryja sie pod tym pojeciem, dziata jak narkotyk, jak
opium, uzaleznia.

Oczywi$cie wiele 0sob zaprzeczy, powie, ze nie wywiera wptywu, Ze nie posiada
zadnej wladzy 1 nie dazy do jej osiagnig¢cia. Czy aby na pewno? A co, jesli jest inaczej?
A co, jesli dotyczy to kazdego z nas?

Politycy otwarcie deklaruja, ze ich celem jest zdobycie i utrzymanie wiadzy. Me-
nedzerowie czy szefowie w znakomitej wiekszosci przypadkow nie potrafig funkcjono-
wac bez nominalnej, nadanej im wiadzy. Mozliwo$¢ nagradzania i karania jest niestety
bardzo czgsto ich gléwnym narzedziem wywierania wptywu i utrzymania pozycji, a na-
dane uprawnienia s3 z tg wladzg utozsamiane. Wtadza rodzica nad dzieckiem jest
gwarancja utrzymania tadu i porzadku (fadnie brzmi, ale dla wielu jest to chyba dazenie
o tyle znajome, o ile niedoscignione). W innych sytuacjach wtadza jest szczegdlnie
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pozadana przez tych, ktorzy juz jaka$ wladzg posiadajg, by¢ moze mniej przez tej
wtadzy poddanych.

W naszej ksigzce piszemy o idei JZN, idei, ktora jest ponadczasowa i skuteczna.
R&zne hasta, slogany, eufemizmy to malutki wycinek z JZN. Jest to jezyk skuteczny
na catym $wiecie. Ponadnarodowy. I tak chcacy lub niechcacy powstata ksiazka, ktora
jest dla wszystkich. Zarowno dla tych, ktorzy ulegaja JZN, jak i dla tych, ktorzy go
stosuja.

Tak jak w zamierzchlej przesztosci najczesciej toczyla sie walka o ogien, tak obecnie
toczy si¢ wszgdzie walka o wladze¢ nad umystami, nad innymi ludZmi. Nasza intencja
jest uchylenie rabka tej tajemnicy. Jesli bowiem nie znasz mechanizméw, jeste$ osobag
bezbronna, najwyzej wyczuwajacg co$ intuicyjnie. Natomiast wiedzac, mozesz skutecz-
nie si¢ temu przeciwstawi¢ i powiedzie¢ ,,STOP”. Takie sg nasze intencje.

Dlaczego ten temat

Poniewaz jest to gorzka prawda.

Poniewaz jest to juz wiecej niz powszechne.

Poniewaz demagogia 1 manipulacja staja si¢ wszechobecne jak powietrze.
Poniewaz ludzie nawet nie wiedzg, nie majg pojecia, ze sg traktowani przedmiotowo,
a nie podmiotowo.

Poniewaz to jest dobry motyw przewodni dla wszystkiego, o czym dalej przeczytasz.
Poniewaz pora, aby$ poznal przynajmniej czes¢ mechanizméw, ktérymi organizuja
Ci $wiat.

Poniewaz mozesz si¢ nauczy¢, jak si¢ przed tym obronic.

Poniewaz nie musisz by¢ ani ofiarg, ani ich wspolnikiem.

Poniewaz po przeczytaniu tej ksigzki bedziesz zauwazat to, co ukryte.

Poniewaz zastugujesz na normalne zycie, uczciwe traktowanie i sprawiedliwos¢.
Poniewaz bedziesz wiedzie, co jeszcze wpisa¢ w wykropkowane miejsce.
POMICWAZ ..t

Dlaczego nie opisujemy wszystkiego

Opisali$my jakas czes$¢ posiadanej przez nas wiedzy. Nie wiemy, jakie mogg by¢ inten-
cje niektorych osob, do czego t¢ wiedz¢ moga wykorzysta¢. Stawiamy na pozytywne
intencje, ale zdarza si¢, ze w niektorych przypadkach moze dojs$¢ do gtosu ta ,,ciemna
strony mocy”’. Dlatego moze to zabrzmi dziwaczne, ale czasami mniej znaczy lepiej
czy jakos tak...
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Zreszta nie wiemy, jak ten poradnik bedzie przyjety, a poniewaz w planach mamy
kolejne, to w zalezno$ci od odbioru najprawdopodobniej bedziemy ujawniali coraz
wiecej ,,narzedzi” w nastepnych ksigzkach.

Jaka bedziesz mie¢ korzys¢ z tego poradnika

Jest to publikacja wskazujaca, jakie metody i sposoby uzywania jezyka sg i beda (po
przeczytaniu tej ksigzki) wielu osobom znane. Jest to wiec takze zacheta do tego, zeby
zrezygnowac z niektorych mniej etycznych czy dwuznacznych metod i postawi¢ na
prawdziwe warto$ci. Jest to rowniez zacheta do postawienia na relacje partnerskie,
oparte na obustronnie akceptowanych i tak samo rozumianych warto$ciach.

Prébujacych zdobywac 1 utrzymaé wiadzg zawsze bylo 1 bedzie wielu, a pragnienie
jej zdobycia zapewne bedzie istnialo zawsze. Wigc dobrze, zeby ,,apteczka pierwszej
pomocy” byta caty czas pod reka.

Jak korzystaé (nie myli¢ z korzyscia) z poradnika

Po przeczytaniu czy to catosci, czy to jakiegos fragmentu cho¢ przez chwile rozejrzyj
si¢ wokot siebie. Przypomnij sobie, czy styszales te lub im podobne stowa. Surfujac
po Internecie, stuchajac telewizji, czytajac jakis tekst, zwro¢ uwage na stowa, zwroty
i na kontekst. I wtedy cho¢ przez moment pomysl: ,,Co to tak naprawde znaczy, o co
w tym chodzi?”. Jesli zajdzie potrzeba, siegnij do tego poradnika i znajdz podobny frag-
ment. Moze wtedy tatwiej zrozumiesz intencje nadawcy.

Przebudzenie to §wiadomos¢, co sie wokot Ciebie dzieje, jakie sg intencje innych,
co oni chcg zyskaé, a Ty mozesz stracic.

[lustracje wykonata Katarzyna Sokotowska, tutaj sa biato-czarne, wigc nie oddaja
petni barw i symboliki niektérych koloréw (a to jest wazne). Nie podpisujemy ich
tytutami, albowiem zgodnie z watkiem tej ksigzki wszystko lub prawie wszystko jest
wieloznaczne. Skoro co drugie stowo (lub czgsciej) jest metafora, to wybrane przez
nas tytuly reprezentowatyby nasze rozumienie ilustracji, a co najwazniejsze, zwigzek
przyczynowo-skutkowy migdzy trescig 1 ilustracjg. Dlatego zdecydowalismy si¢ nie
podawac ich tytutow.

To bedzie ciekawe doswiadczenie, gdy, Czytelniku, w sposob dla siebie zrozumiaty
polaczysz ilustracje z trescig. Bedzie to tez swoista forma ,,nagrody” za trafne skojarze-
nie tych dwoch elementow. Jest to takze, wedlug nas, zbiezne z tytutem ksigzki i repre-
zentuje ide¢ JZN, w ktorym kazdy moze znalez¢ co$ dla siebie.
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I jeszcze cos bardzo waznego!

W ksigzce mozna spotkac zdania, ktore wydajg si¢ nieprawidlowo sformutowane, ale
jest to celowe i1 zaplanowane. Wynika to m.in. z tego, ze dla mozgu wszystko, co jest
bardzo ,,poprawne” i podobne do innych rzeczy, nie jest atrakcyjne, nie przyciaga zbyt-
nio uwagi i na ogot nie zostaje zapamigtane. Zgodnie z powiedzeniem ,,dzien jak co
dzien” lub ,,dzien podobny do innych”, kiedy to nie wydarzylo si¢ nic szczegdlnego,
odmiennego, co by mogto by¢ zapamigtane.

Pamig¢ ikoniczna (krotkotrwata) nie nadaje takim rzeczom jakiego$ specjalnego
statusu 1 tym samym w pamieci dlugoterminowej nie jest to w zaden szczegdlny sposob
wyroznione. Ot, takie to podobne do innych...

To, co jest odmienne od ,,naszej szaro$ci” zycia, na pewno zostanie zauwazone i za-
pamigtane. Wystarczy, ze np. sasiad podjedzie pod dom nowym r6zowym hummerem.
Bedziesz, Czytelniku, bardzo dlugo miat to przed oczami i zastanawiat si¢: ,,Za co
go kupit?”, , .Dlaczego rézowy, czyzby...?” itd. To wlasnie bylo tak odmienne, ze bedzie
za Tobg bardzo dtugo ,,chodzito”.

Podobnie jest w Jezyku Zrecznie Niejasnym. Postugujemy si¢ réznymi narzedziami
1 metodami, zeby jaki$ komunikat wyrdzni€ i/lub przemyci¢ do Twojej pamigci. Stosu-
jemy i zdania prawostronne, i lewostronne, i jezyk E-Prime, i neologizmy, i wiele innych.

Tak samo czynig cz¢sto nadawcy innych komunikatéw (jesli majg wiedze na ten
temat), aby zapadly w pamig¢. Tak mozna przemycac i kotwiczy¢ rdzne rdzne tresci
i znaczenia komunikatéw. To dziata. Po prostu dziata.

Jesli jeszcze nie dowierzasz, to przypomnij sobie Gwiezdne Wojny 1jezyk mistrza
Yody — nietypowy, inny od tego ,,poprawnego”’. Wahanie i niedowierzanie w Tobie
wyczuwam wielkie...

,»Zgode swoja Rada ci daje. Uczniem Skywalker twoim bedzie”. A to jest najzwy-
klejsza, najprostsza inwersja.

W ksigzce znajdziesz wiele innych ciekawych przyktadow, stad to krotkie wyja-
$nienie.

I to tyle wstgpu. Przechodzimy do znacznie ciekawszych rzeczy, wiec zapnij pasy!



ROZDZIAL 1.

PRZEDPOKOJ

Prawdziwg sztuka jest namalowanie obrazu
bez uzycia farb, pedzli, ptétna.

— Katarzyna Sokotowska

Jezyk zr¢cznie niejasny czy jezyk specjalnie niejasny?

Mikotaj Rej napisat: ,,A niechaj narodowie wzdy postronni znaja, iz Polacy nie ggsi,
iz swoj jezyk majg”'. Byl to swego rodzaju glos przedstawiciela narodu promujacy
uzywanie jezyka polskiego 1 zerwanie z panujacg moda pisania przy uzyciu klasycz-
nej taciny (ktorej nie potrafit uzywac, a jej brzmienie kojarzyto mu si¢ z ggganiem).

Na przestrzeni wiekéw to powiedzenie zostatlo przeformutowane na potrzeby
chwili i dzisiaj czgsto jest odmiennie rozumiane lub uzywane. Z reguly przez tych
sfrustrowanych, ktérzy z jakiego§ powodu nie chca, badz czgsciej nie potrafia, po-
rozumie¢ si¢ w innym jezyku. A przeciez umiej¢tno$¢ porozumiewania si¢ nie za-
biera odrebnosci. Wrecz przeciwnie: im lepiej rozumiemy innych (nie tylko w ob-
szarze jezykowym), tym tatwiej 1 z wigksza Swiadomos$cia mozemy zachowac swoja
unikatowo$¢. Im lepiej znamy i ,,czujemy” jezyk obcy, rozumiemy kontekst i niuanse,
czujemy intencje, tym tatwiej jest nam si¢ komunikowacé, unikajac btedow, pomytek
czy konfliktow. Niektorym niestety trudno to zrozumie¢.

W czasach wspotczesnych obserwujemy narastajacg rownorzednos¢ uzywania je-
zykow obcych, szczegdlnie jezyka angielskiego, wzgledem jezyka polskiego. Jest to
swego rodzaju wymog czasoéw, nastepstwo globalizacji, braku granic i szerokich moz-
liwosci kontaktow miedzynarodowych (prywatnych czy biznesowych). Jesli chcemy
stanowi¢ jednos¢ 1 z tego czerpa¢, musimy si¢ porozumiec i jezyk staje si¢ tego pod-
stawowym narzedziem.

Zajmujemy si¢ jezykiem jako jednym z podstawowych srodkow wyrazu i prze-
kazu. Jednym z wielu, poniewaz komunikujemy si¢ nie tylko za pomoca stow, ale

! Dwuwiersz pochodzi z wierszowanego tekstu Mikotaja Reja pt. Do tego, co czytat (1562).
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takze za pomoca mimiki, tonu glosu, intonacji i akcentowania, uzywania pauz, mowy
ciala, sposobu poruszania sig¢, ubioru, przestrzeni (proksemika) i wielu innych $rodkow.

Zrozumiatos$¢ przekazu jest doskonata wtedy, gdy odbiorca rozumie i uswiadamia
sobie intencje nadawcy. To nie jest tak, ze nadawca ponosi wylaczng odpowiedzialno$§¢
za zrozumienie wystanego komunikatu. Ta odpowiedzialno$¢ w najprostszym ujeciu
jestpodzielona pomiedzy nadawce i odbiorce, chociaz wiele 0so6b moze si¢ z tym stwier-
dzeniem nie zgodzi€. Latwiej 1 wygodniej jest przeciez wskazac ,.kozla ofiarnego”, niz
wzig¢ odpowiedzialno$¢ za porazke komunikacyjna, brak porozumienia. Docho-
dzimy wigc do btedow i lapsuséw jezykowych, bardziej lub mniej gramatyczno-sty-
listycznych konstrukceji. Jakze czgsto jest w uzyciu zwrot: ,,Och, Zle ci¢ zrozumiatem”.
Zte zrozumienie komunikatu moze by¢ btedem wynikajacym z r6znic pomiedzy na-
dawca a odbiorca, rozmaitych doswiadczen, wartosci, przekonan, oczekiwan czy in-
tencji. Moze by¢ takze zamierzonym efektem stosowania ,,specyficznego” jezyka.

Tutaj wcigz mamy ciekawg kwestig, nad ktorg si¢ zastanawiamy. Jak powinnis$my
dalej przedstawiac tres¢ tej ksigzki? Czy powinnisSmy uzywac zwrotu ,,jezyk zrecznie
niejasny”, czy tez zwrotu ,,jezyk specjalnie niejasny”. Ro6znica sprowadza si¢ do stow
»Zrecznie” 1 ,,specjalnie”.

W stowniku® stowo ,,zrecznie” jest zdefiniowane jako sposob odznaczajacy si¢ duza
sprawnoscig (fizyczng), ale takze jako spryt, pomystowos¢, przebiegto$¢ (zrgcznie cos
przedstawi¢, o co$ poprosi¢, pokonac¢ lub co§ oming¢). Stowo ,,specjalnie, specjalny”
oznacza co$ wyjatkowego, niezwyktego. Moze to dotyczy¢ osoby, rzeczy, zachowania,
sytuacji (specjalne traktowanie, specjalne potrawy itp.).

Wybdr byt wiec trudny. Bo przeciez cos, co robimy zrecznie, tez robimy w jakims
celu — spelnione jest tutaj rozumienie, ze ,,specjalnie”.

W koncu wybrali$my okreslenie ,,zr¢cznie”. Dlaczego? Ot6z kazde stowo ma swoja
denotacje 1 konotacj¢. Detonacjg jest to, co dane stowo nazywa — np. ocean. Ocean
to jeden z trzech najwigkszych akwendw na naszej planecie. Konotacja tego stowa to
nasze emocjonalne z nim skojarzenia. Tak wigc bezmiar wody, wodna pustynia, bogac-
two roznych form zycia, niezbadane glgbie, ryzyko 1 niebezpieczenstwo, ale takze
ocean mozliwosci, mitosci 1 uczué.

Inng przestanka bylo to, ze wyrazy bywaja nacechowane (pozytywnie lub negatyw-
nie). ,,Zrecznie” wydaje si¢ nam dos¢ pozytywnie nacechowane i dajace wiecej po-
zytywnych skojarzen emocjonalnych niz okreslenie ,,specjalnie” (chociaz ,,specjalnie”
w pewnych sytuacjach tez jest bardzo trafne i wtasciwe).

Podczas analizy konotacji przyszta nam na mys$l sytuacja z obszaru wojen szy-
frow (trwajg zapewne do dzisiaj). Celem szyfru jest przekazanie w sposob utajniony
informacji. Szyfr nie powinien by¢ fatwy do ztamania, czyli do poznania i zrozumienia

2 B. Dunaj (red.), Sfownik wspétczesnego jezyka polskiego, WILGA, Warszawa 1996.
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tresci. Bardzo podobnie (cho¢ z innymi zatozeniami) wyglada proces komunikacji z dru-
gim cztowiekiem. Aby przekaza¢ informacje, kodujemy ja w swoj indywidualny
sposob. Tym niemniej naszym celem jest wybranie kodu czytelnego dla odbiorcy.
Kodu, ktory pozwoli mu zrozumie¢ informacje. Kazdy z nas ma odrobing odmienny od
innych sposoéb komunikowania si¢, dlatego czasem pojawiaja si¢ tez nieporozumienia.
Wiekszos¢ elementow kodu jest znana obydwu stronom i tak samo interpretowana.
Jednak wigkszo$¢ nie oznacza ,,wszystko”.

Przyklad 1

»Mozesz to zrobi¢” — zwrot wypowiedziany bez akcentowania jest informacja.
Jezeli jednak podniesiemy na koncu zwrotu glos (czg$¢ podkreslona): ,,Mozesz to
zrobic¢”, to zwrot zamienia si¢ w pytanie: ,,Mozesz to zrobic¢?”.
Jezeli to samo stowo wypowiemy w inny sposob, np. z naciskiem i zdecydowanie,
to przekaz przybiera form¢ polecenia: ,,Mozesz to zrobi¢!”.

Przyklad 2

,» 10, CO panu proponuje, jest bardziej funkcjonalne™.
Wypowiedz ten zwrot, ktadac nacisk po kolei na podkreslonych wyrazach.
1. To, co panu proponuje, jest bardziej funkcjonalne.
2. To, co panu proponuje, jest bardziej funkcjonalne.
3. To, co panu proponuje, jest bardziej funkcjonalne.
4. To, co panu proponuje, jest bardziej funkcjonalne.
5. To, co panu proponuje, jest bardziej funkcjonalne.

Jak wida¢, w jednym zdaniu mozemy zawrzec¢ pi¢¢ réznych przekazow (interpre-
tacji), uzywajac oprocz stow takze akcentu.

Powyzsze przyktady obrazuja, jak mozna zmieni¢ przekaz komunikatu (przy nie-
zmienionej strukturze zdania) poprzez wykorzystanie glosu.

Innym narzedziem moze by¢ przecinek, zrobienie dluzszej (wymownej) pauzy,
uzycie gestykulacji lub postawy ciata. Mozliwosci jest wiele.

Przyktad 3

,»Przebaczy¢ nie wolno kara¢” — oczywiscie brakuje tutaj czego$, zapewne prze-
cinka, prawda?

To postawmy ten przecinek:

»Przebaczy¢, nie wolno karac”.

Co mamy? Wyrazny, jednoznacznie brzmigcy komunikat! Przebaczy¢! Nie wolno
karac!
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Ale postawmy tenze przecinek w innym miejscu:

»Przebaczy¢ nie, wolno karac”.

I co teraz? Tryb dopuszczajacy czy warunkowy? Wyrazy ,,wolno kara¢” nie nakta-
daja obowiagzku karania, dopuszczajg jedynie taka mozliwos¢.

To postawmy moze przecinek w jeszcze w innym miejscu:

»Przebaczy¢ nie wolno, kara¢”.

Zupela odwrotnos$¢ pierwszego przypadku. Nie mozna przebaczy¢!! Karac!!

Tak wigc dzigki uzyciu jednego matego znaku interpunkcyjnego mamy trzy moz-
liwosci 1 trzy r6ézne znaczenia. To odnosi si¢ do napisanych wyrazéw. Za pomoca
stow (wyrazy wypowiedziane) mozemy osiggnac to samo dzieki odpowiednio zro-
bionej pauzie w miejscu przecinka, bo przeciez wypowiadajac takie zdanie, nie wtra-
cimy ,,a teraz przecinek”.

Dlaczego podaliSmy powyzsze przyktady?

Poniewaz takich ,,zrecznosci jezykowych” w codziennej komunikacji jest wiele
1 fatwiej je zauwazy¢, majac w pamigci wlasnie przyktady.

W dalszej czesci tego rozdziatu przedstawiamy tylko ich czgs$¢, ale nawet ta czgsé
pozwoli si¢ zorientowac, jak jestesmy bombardowani narz¢dziami i przekazami przy
ich uzyciu. Wyszli$my z zalozenia, ze wartosciowe bedzie odniesienie si¢ do nich nawet
na ogdlnym poziomie, krotkim, lakonicznym ich opisem. W koncu to chyba lepiej wie-
dziec ,,co$”, niz nie wiedziec¢ ,,nic”.
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Odbiorca dokonuje zdekodowania (rozszyfrowania) przekazu. To jest bardzo new-
ralgiczne i kluczowe miejsce w procesie komunikacji. W tym momencie (momencie
rozkodowywania) nastepuje zrozumienie przekazu, czyli skojarzenie z tym, co jest
odbiorcy znane, bliskie, charakterystyczne dla niego. Wazng rol¢ w rozkodowaniu od-
grywaja wartosci odbiorcy, jego przekonania, dos§wiadczenia, upodobania, stan emocjo-
nalny, sytuacja materialna i/lub rodzinna, zawodowa, jego potrzeby, oczekiwania —
lista jest bardzo dtuga.

To, jak informacja zostanie rozkodowana, ma wptyw w obszarze przetwarzania in-
formacji na decyzj¢, jaka odbiorca podejmie. Oczywiscie nie zawsze musi to by¢ de-
cyzja, nadawcy moze chodzi¢ o wywolanie zaktadanego stanu emocjonalnego (np.
buntu, zgodnosci), zaktadanej postawy. Moze chcie¢ wptynac na sposdb myslenia,
przekonania, na tworzenie stereotypow, utrwalanie lub zmiang nawykow.

Aby stosowac skuteczne komunikaty (lub broni¢ si¢ przed ich dzialaniem), pro-
ponujemy przeczyta¢ dalszg czes$¢ ksiazki, przyjrzec si¢ ich strukturze i pamigtac, ze
kontekst ich stosowania jest kluczowy.

Zrecznie sformutowany komunikat w JZN daje zaktadany efekt. Specjalnie podany
nie wzbudza podejrzen, a przenika do umystu. W koncu ,,wojna” o umysty trwa od nie-
pamigtnych czasow. I odnajdujemy tutaj, w tej ,,wojnie”’, dwa wczesniej podane stowa:
»Zrecznie” 1 ,,specjalnie”. Jezeli nie mozemy dokona¢ prostego skojarzenia, to mozemy
sobie ,,dopowiedzie¢” to, co nie zostalo wypowiedziane, zrozumie¢ w kontekscie,
zrozumie¢ po swojemu, odwota¢ si¢ do swoich przekonan lub chociazby do tego, czego
oczekujemy (jak zwykle mozliwosci jest bardzo wiele). Zresztg np. w jezyku polityki
funkcjonuje przekonanie, ze chodzi o powiedzenie jak najwigkszej liczby stow, po-
ruszenie wielu tematdéw, nie moéwigc niczego konkretnego.

Zastanawiamy si¢, piszac te stowa, jak namalowa¢ obraz bez uzycia pedzla, ptotna
i farb. Z drugiej strony w dziecinstwie styszelismy o krolu, ktory chodzit bez szat, bedac
przekonanym o swoim eleganckim stroju. To musieli by¢ (krawcy) wielcy mistrzo-
wie jezyka zrecznie 1 sprytnie niejasnego. Czyzby przepowiednia z przesztosci?

Po rozkodowaniu przekazu i podjeciu decyzji przychodzi pora na zakomuniko-
wanie tego przez odbiorce w jego jezyku (troszeczke jednak odmiennym). Dla polityka
zapewne bedzie to oczekiwane glos$ne ,,Tak! Tak! Tak!”, dla sprzedawcy ,,Tak...”,
dla rodzica ,,Niech bedzie...”. Warunkiem jest jednak zr¢czne sformutowanie komuni-
katu 1 sprytne jego podanie w celu jak najmniej problemowej konsumpcji. W koncu
sam odbiorca staje si¢ nadawcg i proces powtarza si¢ od poczatku.

Historia zna wielu $wietnych mowcow i ich wystapienia. Historia zna takze wiele
przyktadow JZN i ich skutki. Naszg intencja jest przedstawienie drobnej czgsci tego je-
zyka. Byloby dobrze, gdyby$my mieli §wiadomos$¢ tego, jak jesteSmy ,karmieni” JZN,
chocby po to, aby umie¢ to zauwazy¢ 1 nie by¢ narzgdziem w rgkach innych.
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Najwiekszym wrogiem wiedzy nie jest ignorancja,
tylko zludzenie wiedzy.

— Stephen Hawking

Wiemy, ze medal ma dwie strony. Znajda si¢ zapewne osoby, ktore uznaja przedsta-
wiane wzorce 1 struktury za tak ciekawe i1 przydatne, ze po nie siggng. Dlatego za-
prezentujemy tylko czg¢$¢ naszej wiedzy, majac na uwadze koniecznos¢ 1 zasadno$é
budowania dobrych i zdrowych relacji z innymi wokot. Jest to ta czes$¢, ktéra nie
powinna w sposéb znaczacy wplynaé na zachwianie czegos$, co nazywamy roéwno-
wagg w naturze. Nie chcemy, aby jedna grupa zdobyta przewage nad drugg i ja zdo-
minowatla, chociaz o to si¢ toczy odwieczna wojna. Bardziej zalezy nam na aspekcie
poznawczym, ktory pozwoli dostrzec przypadki wykorzystania JZN. Jesli kto$ uzywa
w stosunku do nas pewnych technik, sposobow czy JZN, to nie majac o tym pojecia,
jestesmy praktycznie bezbronni. Bo jak broni¢ si¢ przed czyms, o czym nie wiemy?

Pamigtamy doskonale z naszych warsztatow, jak czasami wieczorem przy kominku
zdarzato si¢ nam uchyli¢ rabka wiedzy, ktorej w tej ksigzce nie podajemy. I pamig-
tamy, jak mowiono: ,,To straszne i przerazajace...”, ,,To oznacza przeciez pelng wladze
nad innymi...” i wiele podobnych rzeczy.

Mowiono to z jednoczesnym blyskiem pozadania w oczach, pozadania bycia tymi,
ktorzy takg wladze posiadaja. A to byta tylko kropla w morzu mozliwych zrecznosci
1 niejasnosci jezykowych.

W tym rozdziale przedstawiamy kilkadziesigt przyktadow narzgdzi, ktdre beda sie
przewija¢ w dalszej tresci ksigzki, a utrudnieniem byloby ciagle zagladanie do podrecz-
nego stownika. Oto one.

Akcent wyrazowy — silniejsze wymowienie jednej z sylab w wyrazie. Polega on
na wyroznieniu — za pomocg srodkow fonetycznych, przez wzmocnienie glosu lub
intonacje — pewnych sylab w wyrazie. Moze by¢ staly — wowczas pada na jedna
okreslong sylabg we wszystkich wyrazach i w formach wyrazu.

Akcent zdaniowy — silniejsze wymoOwienie jednego z wyrazow w zdaniu.

Anafora (inaczej: powtdrzenie) — $rodek stylistyczny polegajacy na zaczynaniu
kolejnych werséw od tych samych wyrazow.

Animizacja (inaczej: ozywienie) — $rodek stylistyczny polegajacy na przypisa-
niu przedmiotom lub zjawiskom cech istot zywych.

Antonimy — wyrazy o przeciwstawnym znaczeniu. Dzielimy je na: antonimy prze-
ciwstawienia, ktorych czlony si¢ wykluczajg (nie podlegaja stopniowaniu): praca — wy-
poczynek, wschod — zachod, oraz antonimy wlasciwe, opisujace posiadanie lub niepo-
siadanie jakiej$ cechy (podlegaja stopniowaniu): dobry — zty.

Bezokolicznik — nieosobowa forma czasownika, zakonczona na -¢ lub -c.

Cytat — dostowne przytoczenie czyichs$ stow.
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Epitet — srodek stylistyczny; wyraz — najczgsciej przymiotnik — bedacy okre-
sleniem rzeczownika.

Farsa — odmiana komedii oparta na btahych konfliktach, karykaturze i komizmie
sytuacyjnym. Przenosnie: rzecz niepowazna, niedorzecznos¢, ghupstwo, kpina.

Frazeologizm — zwiazek frazeologiczny, stale utarte potagczenie wyrazow, ktore
oznacza co innego, niz to wynika ze znaczenia poszczeg6lnych wyrazow wchodza-
cych w jego sktad.

Frazy — maja postac zdania (rownowaznika zdania), a ich elementy sg ze sobg $cisle
zespolone znaczeniowo, np. cztowiek cztowiekowi wilkiem.

Hiperonimy — wyrazy o zakresie znaczeniowo szerszym, np. pies w stosunku do
owczarka.

Hiponimy — wyrazy o zakresie znaczeniowo wezszym, np. owczarek w stosunku
do psow.

Homonimy — dwa rdzne wyrazy stownikowe, ktore brzmia 1 wygladaja tak samo,
ale nie ma migdzy nimi zadnego zwigzku znaczeniowego.

Intencja wypowiedzi — zamyst nadawcy, ktory chce osiagnac okreslony cel. Ta
sama wypowiedZ moze wyraza¢ rozne intencje.

Intonacja — podniesienie lub obnizenie tonu wypowiedzi (melodia zdania).

Metafora (inaczej: przenosnia) — $rodek stylistyczny; takie potaczenie wyrazow,
ktore zmienia ich znaczenie.

Mit — pradawna opowies¢ nieznanego pochodzenia oparta na starozytnych wie-
rzeniach. Mit probuje wyjasni¢ pochodzenie, nature 1 przeznaczenie swiata, bogow
i cztowieka.

Moral — uwaga, nauka umoralniajgca, puenta koncowa o charakterze pouczaja-
cym, objasniajaca symbolike przedstawionych zdarzen.

Mowa niezalezna — dostowne przytoczenie czyjejs wypowiedzi.

Mowa zalezna — przytoczenie czyichs$ stow w formie zdania podrzgdnego, roz-
poczynajacego si¢ od spdjnikow: ze, zeby, aby, czy.

Narracja — wypowiedz majaca na celu przedstawienie zdarzen w okreslonym
porzadku czasowym i przyczynowo-skutkowym, informujgca zwykle o faktach mi-
nionych; jest to takze sposob opowiadania.

Neologizm — nowy wyraz zbudowany z elementéw juz obecnych w jezyku.

Obiektywizm — postawa czlowieka w ocenie zjawisk, ludzkich zachowan 1 syste-
méw wartosci, oparta na rownowazeniu pierwiastka racjonalnego i emocjonalnego, na
kierowaniu si¢ racjami zarowno dobra ogolnego, jak i wtasnego.

Oksymoron — wyrazenie, ktore tworzy si¢ przez zestawienie wyrazow o prze-
ciwstawnych znaczeniach.

Onomatopeja — dzwigkonasladownictwo; w poezji jest jednym ze Srodkow sty-
listycznych i polega na stosowaniu i gromadzeniu wyrazow dzwigkonasladowczych.
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Partykula — jest nieodmienng i niesamodzielng cze$ciag mowy, wyraza, uwydat-
nia pytanie, rozkaz, zaproszenie, przypuszczenie, Zyczenie, np.: bym, bys, by, byscie,
czy, nie, niech, oby, niechaj, byle, bodaj, chyba.

Personifikacja (inaczej: uosobienie) — $rodek stylistyczny, przypisanie cech
ludzkich przyrodzie lub przedmiotom martwym.

Polisemia — jeden i ten sam wyraz stownikowy majacy wiele znaczen, ale znacze-
nia te sg ze sobg powigzane.

Przyimek — nieodmienna i niesamodzielna cz¢s¢ mowy, dopiero w polaczeniu
z innym wyrazem tworzy calo$¢ znaczeniowa, czyli wyrazenie przyimkowe. Przyimki
dzielimy na:

e Proste: w, 0, 7, za, u, do, nad, na, dla, bez, przy, od, ku, mimo, $réd, przed, po, pod,
przez, migedzy.

e Zlozone: obok, okoto, oprocz, spod, spoza, zza, znad, ponad, poprzez, posrod, po-
miedzy, wbrew, pomimo.

Przystowek — niecodmienna czgs¢ mowy, ktora odpowiada na pytania: jak? gdzie?
kiedy?

Pytanie retoryczne — srodek stylistyczny; pytanie pozorne, gdyz nie wymaga
odpowiedzi; jest to jak gdyby stwierdzenie ujgte w formg pytania.

Retrospekcja — sposob ujecia tematu polegajacy na wprowadzeniu do opowia-
dania wczesniejszych faktow, tamigcych chronologiczny tok narracji.

Rodzina wyrazéw — grupa wyrazow pokrewnych, ktére majg ten sam rdzen.

Rownowaznik zdania — wypowiedzenie, ktore nie zawiera orzeczenia, czyli
brak jest w tym wypowiedzeniu czynno$ci wykonywanej.

Sentencja — zwigzlte, wyraziste zdanie zawierajace 0ogolng mysl o charakterze
filozoficznym lub moralnym.

Subiektywizm — kierowanie si¢ w dzialaniu oraz w ocenie faktow i zjawisk wy-
facznie wlasnym sposobem widzenia; stronniczos¢.

Symbol — umowny znak ukrytej tresci w konkretnym dziele literackim badz pla-
stycznym. Moze nim by¢ posta¢, miejsce, przedmiot lub zdarzenie. Symbol jest tajem-
niczy 1 moze by¢ rozumiany na wiele sposobow.

Synonim — wyraz bliskoznaczny, wyraz o podobnym lub takim samym znacze-
niu co inny wyraz.

Synonimia — polega na wyrazeniu tej samej tresci za pomocg dwoch lub kilku
form jezykowych: synonimia catkowita i cz¢$ciowa.

Wyrazenia — ich o$rodkiem jest rzeczownik, np. dziadowski bicz.

Wyrazenia okreslajace — np. cisza jak makiem zasiat.

Wyrazenie przyimkowe — potaczenie przyimka z rzeczownikiem, zaimkiem
rzeczownym, przymiotnikiem, liczebnikiem oraz przystowkiem.
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Zaimek — odmienna cze$¢ mowy, ktora odmienia si¢ przez przypadki, liczby i ro-
dzaje oraz odpowiada na pytania tych czgsci mowy, ktore zastgpuje. Wyrdzniamy:
e Zaimki rzeczowne — wystepuja w funkcji rzeczownika i odpowiadaja na jego pyta-

nia: kto? co? Ja, ty, on, ona, ono, my, wy, oni, one, kto, co, kto$, co$, nikt, nic.

e Zaimki przymiotne — wystepuja w funkcji przymiotnika i odpowiadaja na jego
pytania: jaki? jaka? jakie? ktory? ktora? ktore? czyj? czyja? czyje? Mdj, swoj, twoj,
czyj, nasz, wasz, taki, jaki, ktory, ten, tamten, inny, ta, ci.

e Zaimki liczebne — wystepuja w funkcji liczebnika i odpowiadaja na jego pytania:
ile? ktory z kolei? Ile, tyle.

Zapozyczenia — elementy jezykowe przeniesione z innego jezyka.

Zdanie pojedyncze — zdanie, w ktorym wystepuje tylko jedno orzeczenie.

Zwroty — ich osrodkiem jest czasownik, np. drze¢ koty, wciskac kit.

Inne zwroty 1 okreslenia bedziemy opisywac w tekscie w trakcie ich stosowania lub
przytaczania.

Oddzielng grupe stanowia chwyty erystyczne. Podajemy kilka najczgsciej wyste-
pujacych:

Argumentum ad auditorem — sposob polegajacy na odwotaniu si¢ nie do dysku-
tanta, lecz do stuchaczy, zwlaszcza ich uczué¢, w celu pozyskania ich przychylnosci
w wiedzionym z kim§ sporze.

Argumentum ad baculum — argument odwotujacy si¢ do kija, nazywany po-
wszechnie argumentem sity. Polega na zastraszeniu stuchaczy, ktorym mowca mowi
wprost lub tylko sugeruje, ze spotka ich co$ ztego z jego strony, jezeli nie przyznaja
mu racji. Moze to by¢ grozba uzycia sity fizycznej, srodkow przymusu itp.

Argumentum ad hominem — sposob polegajacy na odwotaniu si¢ do racji, zatozen
niekwestionowanych, a nawet deklarowanych przez przeciwnika.

Argumentum ad ignorantiam — sposob polegajacy na odwolaniu si¢ do niewiedzy
przeciwnika, do rzekomych faktéw, ktérych rozmoéwca nie zna albo w danym mo-
mencie nie jest w stanie sprawdzic.

Argumentum ad misericordiam — sposob polegajacy na odwotaniu si¢ do litosci.

Argumentum ad personam (argument odwotujacy sie¢ bezposrednio do osoby) —
chwyt uwazany za réwnie naganny co argument sity. Polega on na o§mieszaniu prze-
ciwnika, wytykaniu mu rzeczywistych i rzekomych wad, co ma przekona¢ stuchaczy,
ze kto$ taki nie moze mie¢ racji.

Argumentum ad populum — sposob polegajacy na odwotaniu si¢ do pogladow,
upodoban rozpowszechnionych w danym srodowisku, np. do przesadéw rasowych, ste-
reotypow narodowych w celu pozyskania przychylno$ci stuchaczy dla swoich pogladow.

Argumentum ad vanitatem — sposob polegajacy na odwotaniu si¢ do préznosci
rozméwcey, na zjednywaniu rozmowcy przez komplementowanie, pochlebstwa.
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Argumentum ad verecundiam — sposob polegajacy na odwolaniu si¢ do nieSmia-
osci rozmdéwey, np. przez przywolanie czyjegos lub powszechnie czy srodowiskowo
uznanego autorytetu, ktoérego przeciwnik nie moze zakwestionowaé, narazitby sie¢
bowiem na zarzut zarozumiatos$ci.

Powyzsze pojecia mogg si¢ pojawic na stronach tej ksigzki. Podajemy je w tym
miejscu. aby tatwo byto do nich wrocié, po nie siegnac, jak (metaforycznie) po czesci
ubran (kurtki, ptaszcze, buty itd.) codziennie uzywanych, ktore czekaja na nas w przed-
pokoju. Stad nazwa ,,przedpokd;j”, a nie np. ,,szafa”, w ktorej nie trzymamy tak ,,pod-
recznych” rzeczy.

Ilo$¢ opisanych pojec oraz tre$¢, ktorg niosa, pokazuja, ze sg nicodtagcznymi ele-
mentami komunikacji, praktycznie sg wszedzie i ,,0saczaja nas” ze wszystkich stron
1 w kazdym miejscu. Taka wspotczesna zlota klatka, zlota, a skromna. A przeciez zycie
w klatce, nawet ztotej, jest jednak zyciem w klatce, zeby nie uzy¢ okreslenia ,,jest
chowem klatkowym”.

To tylko czes¢ JZN, ktérym ludzkos$¢ si¢ postuguje swiadomie badz nieswiadomie.
Byloby nader trudno czyta¢ dalej, gdybysmy przy kazdym przyktadzie chcieli poda-
wac, ktore to narzedzie. Tres¢ ksigzki bytaby nadziana odwotaniami, odno$nikami,
a domyslamy sie, jak ,,lekko i przyjemnie” by si¢ ja wtedy czytato.

Co warto zapamietacé:

Jedno z niepodwazalnych praw: nie mozna si¢ nie komunikowac.

Komunikujesz si¢, gdy milczysz, §pisz czy usilnie nie chcesz si¢ komunikowac.

Walka o umysty i dusze trwa od niepamigtnych czasow.

Powiniene$ wiedzie¢ po lekturze, co jest istotniejsze: to, co si¢ mowi, czy jak sie

mowi.

5. Zrgcznie niejasny czy sprytnie niejasny? Po przeczytaniu ostatniego rozdzialu
sam, Czytelniku, ocenisz.

R
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